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Branschen for maskinuthyrning gar pé hogvarv.
Men Jonas Forssén, produktchef pa uthyrningsjatten
Cramo, ar overtygad om att kulmen annu inte ar nadd.
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med ny teknik Test falt: SmartROC T35 h

KLIMATFRAGAN ir en stor utmaning Ny teknik ger d|g full borrkontro”w
for hela véarldssamfundet. Samtidigt

fortsétter utsldppen av koldioxid att dka.
Ekonomisk tillvaxt och globalisering
forutsitter goda transportmajligheter ge-
nom vég- och infrastrukturbyggande. Pa
samma sédtt dr infrastruktur en vésentlig E“ nu NG AN DE
och naturlig del i samhaéllsutveckling. ! =i

Malet kan dérfor inte vara att stoppa ut- e () 1

vecklingen i sig, utan att minska utslappen ¢ : = 2 / J A FHAN F ALTET
genom effektivare bruksmaskiner som A e ! ’ i 1

viagmaskiner, borriggar med mera. Los- : g . . : E| 3

ningen ar ny och forbattrad teknik, som

DEN NYA BORRIGGEN SmartROC T35 har -

. L . testats i fem lander. En av testarna, David Rohlén f
leder. tll_l effelfthlsqlng, och som minskar _ ok o4 foretaget Sollefted Sprangtiinst AB, har
koldioxidutsléppen i trafiken. : ’ ! . y anvant maskinen under tre manader vid Malmens
I det hir numret av BITZ lyfter vi fram : - . - : e grustag i bergtakten utanfor Riala, Norrtalje.
flera goda miljonyheter. Vi rapporterar 4 g — Riggen jobbade 40 timmar i veckan och falt-
om filttestet frin Norrtilje med den nya - c ! : provet gick véldigt bra. Ibland kérde vi riggen sida
borriggen SmartROC T35, dér bréinsle- ; vid sida med en av vara andra riggar och varje

. ang var SmartROC T35:an battre, sager han.
forbrukningen reduceras rejalt med hjilp 9 H?an R T g attgkj)rénsle—

av gteglog reglering av kgmpressorn. Har férbrukningen sjénk dramatiskt jamfoért med de
skriver vi dven om MaskinExpo, dér den s andra riggarna. Féltrapporterna visar ocksa att den
stora nyheten om konceptvilten CC900 E under gynnsamma férhéallanden endast drar 10-15
premiérvisades — den forsta helt batteri- liter diesel per timme.
drivna vélten i sitt slag. Detta dr nigra bra o _David Rohlén gillar ocksé det nya styrsystemet
exempel pa vad jag kallar hallbar produk- dér den nya designen med kontrollerna bidrar
tivitet, dir stérsta mdjliga héinsyn tas till Hur djupt kan man egentligen  Jag jobbar som servicetekni- E” att riggen biir lattare att anvanda. Det enda

e A o . an egentligen saknade vid falttestet var radio-
miljon utan att tumma pé prestandan. borra? ker, men for helt andra maski-

oo : . . e styrningen.
En annan sak som jag inte vill tumma Johan Solbreck, Stockholm ner an dem ni har. Genomfor Radiostyrning till SmartROC T35 lanseras
p4, sd hiir i sommartid, ir att dntligen ni nagra internutbildningar . vid slutet av aret.

kunna njuta av tidiga morgonturer med SVAR: Det hittills djupaste halet om jag skulle vilja jobba

min kajak. Stillhet och vacker natur i en har borrats av ryska vetenskapsman, hos er?

oslagbar kombination. Nu vill jag passa pa som 1970 startade ett projekt om tolv Anna-Carin Hjelmqvist

att onska dig en riktigt skon sommar. djupborrningar éver hela Sovjetunionen. Kristianstad
Den djupaste skulle tranga ned till 15

kilometers djup, och 1983 nadde man pa ] . )
Kolahalvdn i arktiska Ryssland hela SVAR: Vi har bade grundlaggande och

12 262 meter ned i mer djupgaende produktutbildningar for
alla vara produktgrup-
per inom Atlas Copco.
Dessutom genomfor

Trevlig lisning!

marken. | Sverige
borrar prospekterings-
borrare de kanske

Markku Terédsvasara djupaste halen, de vara mest erfarna
VD, Atlas Copco CMT kan ga ner pa tva tre tekniker och produkt-

Sweden AB kilometers djup. specialister olika utbild-

ningar. Sa du ar varmt
valkommen att sdka dig
till oss!

Jorgen Hérngqvist,
férséljiningsingenjor

Jenny-Therese
Backman,
HR-chef

ATLAS COPCO-PANELEN bestar av fem personer med olika jobb och olika kunskaper. Skicka in
din fraga till bitz@se.atlascopco.com. Publicerade fragor beldénas med tva biobiljetter. Panelen be 5 h !
star av: Jenny-Therese Backman, HR-chef, Jorgen Harnqvist, forsaljningsingenjor, Per Holmberg, o LavidgEE t?s?ar iy nya barngg(_en
férsaljningschef, Julia Flodkvist, marknadskommunikationschef, Glenn Eriksson, produktchef. - . ’ i SmartROC T35 Riala utanfr Norrtélje.




Bandet Bad Influence
spelade vid nya
Atlas Copco-huset.

~ Har ni invignings-
. fest, eller?

B 1 SAMBAND MED MaskinExpo i maj
passade man pa att bjuda in kunder till
det nya Atlas Copco-huset. Dar kunde
man bland annat ta del av underhélining
och olika aktiviteter. Exempelvis sa
spelade coverbandet Bad Influence pa
scenen, samtidigt som man hade gjort
om receptionen till en spektakular
mingelyta med bade mat och dryck.
Gasterna kunde aven f& en guidad tur ner
i gruvan. En vecka tidigare hade man
Oppet hus for studenter och representan-
ter fran naringslivet. Den valbesdkta
invigningsveckan avslutades sedan med
en familjedag for Atlas Copco-anstéllda
och familjer.

facebook
.Ny sida att gilla

Il NU FINNS EN NY SIDA att "gilla” pa
Facebook foér dig som vill hdnga med i
det absolut senaste inom ovanjordsborr-
ning och krossning. Pa sidan

far du informa-
tion om nya produkter och tjdnster, och dar
kan du stalla fragor eller ta del av svaren pa
andras funderingar.

SEDANTIDIGARE FINNS ETT
ANTAL SIDOR ATT FOLJA

Atlas Copco ér din foljeslagare ner i de
morkaste tunnlar och djupaste gruvor.

Mot anstéllda fran hela varlden och fa in
inblick i hur det ar att arbeta inom den
globala Atlas Copco-gruppen.

Nya produkter och annan aktuell infor-
mation fran Dynapac blandas har med
kul tavlingar och bilder fran spannande
projekt jorden runt.
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teknik, Industriteknik och Kompressorteknik.

De nya affarsomradena: Bygg- och anldggningsteknik, Gruv- och bergbrytnings-

Atlas Copco gar fran tre
till fyra affairsomraden

Fran och med den 1 juli kommer

Atlas Copco att ha fyra affarsomra- =

den i stéllet for tre, med ett sarskilt
affarsomrade for anlaggningsutrust-

framtida tillvixt i infrastrukturprojekt
Y vérlden dver, sérskilt pa utvecklings-
\ marknaderna, sdger Ronnie Leten, vd
och koncernchef for Atlas Copco.

ning och relaterad service. Syftet ar E t = Klart &r att Robert (Bob) Fassl blir

att starka fokuseringen pa vissa
produkter och kundsegment.

Robert Fassl/

Atlas Copcos divisioner for portabla
kompressorer och generatorer, utrustning for
végarbeten samt litt entreprenadutrustning
kommer att g samman i det nya affarsomra-
det Bygg- och anlidggningsteknik. Divisioner
med produkter for borrning ovan och under
jord, krossning, last och transport, samt pro-
spekteringsutrustning kommer att verka inom
Gruv- och bergbrytningsteknik. Bada dessa
affarsomraden kommer att skapa sérskilda ser-
vicedivisioner. Kompressorteknik kommer att
fokusera pa stationir utrustning for tryckluft
och gas samt relaterad service, medan Indu-
striteknik inte forédndras.

— Vi far nu mer fokuserade affarsomra-
den som vart och ett kommer att ha en bra
utgangspunkt for att utveckla erbjudandet till
sina kunder. Den nya strukturen 6kar ocksa
véara mojligheter att utveckla synergier inom
forséljning och service mellan bygg- och
anlidggningsenheterna, samt dra nytta av

ny chef for affarsomradet Gruv- och
bergbrytningsteknik. Han &r for
ndrvarande chef for Atlas Copcos
division Drilling Solutions, med
huvudkontor i Texas, USA. Han &r kanaden-
sisk medborgare och har sedan 1982 arbetat
pa marknaderna i Nordamerika, Storbritannien
och Sverige. Han talar svenska, tyska och
engelska.

Ny organisation

i » Bygg- och anlaggningsteknik
: Portabla kompressorer, generato-
rer, utrustning for vagarbeten och
H entreprenad
i « Gruv- och bergbrytningsteknik
; Borrning, krossning, transport och
H prospekteringsutrustning
i «  Kompressorteknik :
i Utrustning for tryckluft och gas samt
H service :
i o Industriteknik
i Stationdr utrustning for tryckluft och
gas samt service

Namnbyte som forenklar

ATLAS COPCO ANDRAR nu namnstruktur
pa borriggarna i ROC-serien. Tanken med de
nya namnen &r att framhéva deras olika
egenskaper, och att det dirmed ska bli enklare
att skilja mellan de olika borriggarna.
Inférandet har pabdrjats och vid slutet av 2012
kommer alla produkter att folja den nya
namnstrukturen. Produktserien har delats in i
fyra olika kategorier: I AirROC ingar

AIrROC
PowerROC

FlexiROC
SmartROi

ROC=

pneumatiska och manuella borriggar, enkla
och robusta i sin konstruktion.

PowerROC innebér hydrauliska borrig-
gar med en okomplicerad konstruktion och
bekymmersfri hydraulik.

FlexiROC ar borriggar med den senaste
tekniken och medelhdg teknikniva.

SmartROC innebér borriggar med den
senaste tekniken och mycket hog teknikniva.

SEDAN I MARS stér Atlas Copcos nya huvudkontor
fardigt i Sickla, soder om Stockholm. Malet med att
samla verksamheten i en och samma byggnad &r att
forbéttra effektiviteten och samverkan.

— Nu har vi en métesplats med goda mojligheter att
starka relationerna med alla intressenter, sdger Hans Ola
Meyer, CFO pa Atlas Copco.

Byggnaden bestér av sju vaningar, samtidigt dr
byggnaden betydligt ”hdgre” dn vad man kan tro. Vid
huvudentrén kan besokare ta hissen ner till gruvan som
ligger 40 meter under jorden.

Har ar biljetten till battre borrning

FRAN OCH MED I AR s3 erbjuder
Atlas Copco borrkortsutbildning for
ovanjordsborrare. Utbildningen finns i tva
varianter, en femdagarskurs for nya operato-
rer och en tredagarskurs for mer erfaren
personal. I borrkortsutbildningen ingér delar
fran Atlas Copcos omfat-
tande utbildningspaket
Master Driller.

-

Operatoren genomgar e-learning, 6vningar i
borrsimulator, praktiska dvningar samt en
teoretisk arbetsmiljodel.
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Pa nytt jobb

B ANNA WIGERT
arbetar pa den
nyinrattade tjansten
som projektledare
fér ACConnect, Atlas
Copcos e-handels-
system.

Vad gar din nya
tjanst ut pa?
— Att informera om och visa férdelarna med
ACConnect. Det &r ett bra hjadlpmedel for en
enkel orderhantering som spar bade tid och
pengar at alla.

Hur ser planerna ut framover?

— Jag ska ut pa turné runt om i landet!
Forst ut ar norra Sverige dar jag ska besoka
ett stort antal kunder och demonstrera
tjdnsten.

Vad har du jobbat med tidigare?
— Jag har jobbat inom service bade i Kiruna
och i Stockholm. Men jag har extrajobbat
har sedan jag var 16 &r sa jag har verkligen
Atlas Copco i blodet.

Fler nyanstallda

Fredrik Gostasson
Servicetekniker,
Skellefted

Mariusz Czaplicki
Servicetekniker, Jarfélla

Erling Kyro
Servicetekniker, Kiruna

> Henrik Lindstrom
Serviceadministrator,
Orminge

Tamas Kovacs
Produktspecialist,
Raise Boring

> Hanna von
Knorring
Marknadskommuni-
kator, Stockholm

Daniel Lofvenhamn
Servicetekniker,
Goteborg

Visste du att...

[ 1 ATLAS COPCO i Sverige arbetar
ungefar 4 000 medarbetare fraimst inom
produktbolag, séljbolag och huvudkontor.
Storst verksamhet finns Orebro, Fagersta
och Stockholm.
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Skruvat oga ger
okad traffsakerhet

Nu ar det antligen slut pa gissningarna. | juni slapps det nya
varldsledande systemet Secoroc EDGE som gor det mojligt for
borrare att se vad som verkligen hander langt dar nere i halet.
TEXT ANDERS WIKBERG FOTO OCH ILLUSTRATION ATLAS COPCO

TANK DIG ETT BORRSYSTEM som
gor att du slipper gissa, utan faktiskt
kan se vad som hénder nere i ett
djupt borrhal. Nu finns det ett sddant
system, Secoroc EDGE.

— Vi ér forst med denna software-
baserade innovation, som innebir ett
paradigmskifte i borrvirlden, sdger
Leif Larsson, produktlinjechef pa
Atlas Copco Secoroc i Fagersta.

Man kan jamf6ra systemet med de
uppfinningar som gor det mojligt for
piloter att flyga i morker och daligt
véder. Pa liknande sitt kan borrare
”se” vad som hénder i ett borrhal,

Elisa Davidsson

och bergviarmeborrning, som gjordes
tillsammans med Ludvikaforetaget
Sydab.

— Bland annat gjorde vi tester ut-
anfor Sigtuna tillsammans med fore-
taget BPS, dir vi borrade tio hal med
Secoroc EDGE och tio utan, séger
Elisa Davidsson, marknadskommuni-
kator pa Atlas Copco Secoroc.

I testerna dkade det nya systemet
borrsjunkhastigheten med elva pro-
cent, medan dieselférbrukningen och
spoltiden minskade med tio respek-
tive femtio procent.

— Det ar ett stort problem att borr-

lI6pande justera instéllningarna och  Leif Larsson kax ofta proppar igen borrhal. Med

ddrmed optimera borrandet.

IDEN HAR SITT URSPRUNG i samarbete med
foretaget Guideline, som &r framstaende
inom mikroseismik. Under 2008 inleddes
ett omfattande utvecklingsarbete, ett par

ar senare var en prototyp klar. Dérefter
utsattes den for manga och harda prov. I
USA genomfordes bland annat tester inom
olje- och gasborrning, medan testerna i
Sverige framfor allt fokuserade pa vatten-

Fakta/Secoroc EDGE

Det dr ett software-baserat borrsystem, som
med hjélp av sensorteknologi isolerar vibrationer
na fran borrhammaren och visar dem i realtid pa
en monitor. Dérmed kan borraren I6pande justera
instéllningarna och optimera borrandet.

Systemet kan monteras pa valfri borrigg pa
ungefar en och en halv timme och bestar av fyra
delar: 1. En sensor pa borrens rotationsenhet, 2. en i
kabel fran sensorn till en 3. processenhet samten &
4. monitor pa sju tum.

BITZNR 2/2011

Secoroc EDGE uppticks problemen i
tid och man kan spola av borrhalet vid behov,
sager Leif.

| SVERIGE VANTAS BORRSYSTEMET frimst
anvéandas till brunns- och bergviarmeborr-
ning. Utomlands hdr olje- och gasindustrin
till dem som visat storst intresse.

— Ju svarare bergforhallanden och ju
djupare borrhal, desto mer nytta har man av
systemet, sdger han.

En extra bonus ar att man dven kan under-
latta rekryteringen till borraryrket. Efter bara
tva veckors utbildning kan vem som helst
arbeta med Secoroc EDGE.

— Men borrare med lang erfarenhet kan dra
fler slutsatser av systemets information.

Leif Larsson betonar dock att det som pre-
senteras nu ar forsta generationen av Secoroc
EDGE. Utvecklingsarbetet fortsétter, och om
nagra ar blir systemet dnnu mer avancerat.

— Via internet och GPS kommer vi att
kunna sénda information direkt fran borrig-
gen, avslutar han. |

>» - -

_)______________)»________-——“

Monitor

En robust dataskarm pa sju tum som
monteras i 6gonhojd pa kontrollpanelen.
P& skdrmen ser borraren signalspannet
fran borrhammaren. Ar spannet brett
och har flera toppar ar (borr)kronlasten
ojamn. Det géller att ha en hog och dess-
utom smal topp mitt i signalspannet.
Forst da ar kronlasten optimal. Informa-
tionen ar tillgédnglig aven i form av siffror,
inte bara grafiskt, beroende pa vad han/
hon féredrar.

Kabel

Kopplar samman sens-
orn och processenheten
i den gula ladan. Kan vara i
princip hur lang som helst, utan
férsamrad funktionalitet.

Sensor

Systemets “6gon” Sensorn ser ut som
en liten, tjock skruv och monteras pa
rotatationsenheten. Sensorn
registrerar de vibrationer som
uppstar nar kolven slar pa
borrkronan. Det ar resonan-
sen som mats. Resonansen
brukar i primarlaget oftast ligga
runt 30 Hertz, men uppgar
inte sallan till 60 eller till och
med 90 Hertz, beroende pa
bergforhallanden, forekomst
av vatten och annat.

Processenhet

Systemets "hjarna’’ Har separeras och
tolkas signalerna fran sensorn nere i
borrhalet och presenteras i begripligt
skick pa monitorn. Med hjalp av denna
information kan borraren justera borrin-
stallningarna och skapa optimal kronlast.
Enheten samlar ockséa information fran
sensorn nar borrning inte pagar, och kan
beratta om nagot har hant i borrhalet, till
exempel éver natten.

Fem fordelar med systemet

e Stabilare och mer effektivt borrande, med
farre avvikelser och incidenter.

e Snabbare borrsjunk (med mellan 10 och 15
procent).

* Minskad bransleférbrukning (med mellan 6
och 10 procent).

* Minskad spoltid (med mellan 30 och 50
procent).

e Langre livslangd pa borrhammare och
borrkrona.

BITZNR2/2011 | 7
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Den svenska byggbranschen gar for fullt.
Entreprendrernas egna maskiner utnyttjas till max
och uthyrningsféretagen har darfor ett gyllene lage
just nu. Samtidigt galler det att ha ratt maskiner
och god service — annars finns det konkurrenter

som tar affaren.
TEXT PETER WIKLUND FOTO RYNO QUANTZ

RAMO OCH RAMIRENT ér bjdssarna pa den svenska uthyrnings-
marknaden. Bada foretagen har finska moderbolag, och omsitter
rejdla summor varje ar. Cramo gjorde nyligen ett tyskt forvarv,
vilket storleksmissig placerar dem som tvaa i Europa. Trea ar
Ramirent. Som koncerner kom de bada upp i en omséttning i klassen 500
miljoner euro vardera ar 2009. De blev enbart slagna av franska Loxam,

Jonas Forssén, produktchef
8 med en omséttning pa cirka 650 miljoner euro.

pa uthyrningsjétten Cramo, har

anledning att se ljust pa tillvaron. Cramo &r alltsa storst i branschen i Sverige, och har i likhet med flera av
~ Bostadsbyggandet okar de andra foretagen investerat i bland annat asfalts- och jordpackningsval-

TR SRRt [0 raSTrideuEn tar, vibrationsplattor och betongutrustning frén Atlas Copco och Dynapac.
= - o A L Nu i varas blev Cramo dven forst ut med en uppséttning av Atlas Copcos

pa maskinuthyrarna blir stort,

T ? .5_, - “j-'ﬁ: ol kenstaterarji_a:i P
o S ~ 4 1 . - 4 ’ ke g - =
#.— . > - = 5 ’ i i d ; = *' ] -
- X v I ' ! ; " BITZNR2/201 | 9




Fyra uthyrningsjittar

10

Cramo Sverige AB

Omsattning 2010: 2,3 miljarder SEK
Antal anstallda: 677
WWW.Cramo.se

Tidermans Hyrmaskiner AB
Omsattning 2010: 120 miljoner SEK
Antal anstallda: 55
www.tidermans.se

Ramirent AB

Omsattning 2010: 1,4 miljarder SEK
Antal anstallda: 550
www.ramirent.se

Hyrman AB

Omsattning: 140 miljoner SEK
Antal anstallda: 45
www.hyrman.se
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borrigg FlexiROC T15 — en kompakt maskin
med god framkomlighet och stor tackarea.

— Dessa riggar var intressanta eftersom de
ar genomtinkta, servicevinliga och tydligt
uppdaterade. De har redan varit ute pa ett an-
tal hyror och vi har fatt positiv feedback fran
véra kunder, séger Jonas Forssén, produkt-
chef pa Cramo.

Jonas Forssén ser en stor potential for
dessa riggar, vilket Stefan Svensson pa
Atlas Copco haller med om:

— Den dr utvecklad efter kundonskemal,
och vi har fétt en hel del forfragningar om att
hyra ut riggarna. Det &r ingen tjdnst som vi
normalt arbetar med, s& dérfor dr det valdigt
lyckat att numera kunna hénvisa till Cramo,
sdger Stefan Svensson.

Jonas Forssén spar att efterfragan pa hyr-
maskiner inom anldggningsprojekt kommer
att 6ka méarkbart de kommande aren.

— Har ligger vi klart med och gor stora
investeringar i hyresflottan, och jag ar séker
pa att efterfragan kommer att véxa.

DET AR ALLTSA stora summor i omlopp i
uthyrningsbranschen, och da ska man veta
att de redan har haft ett ordentligt uppsving
sedan 2009.

— Det &r ett mycket positivt ldge nu. Om
man tittar pa perioden fran i hostas, sé ar det
tydligt att efterfragan hela tiden véxer hos ma-
skinuthyrarna, séger Johan Svedlund, som &r
ordférande for branschorganisationen Swedish
Rental och arbetar p& Skanska Maskin.

Han konstaterar ocks4 att det heller inte
verkar vara ndgon avmattning i sikte dn
pa ett tag. Prognoser frdn byggbranschen
pekar pa att bygginvesteringarna kommer att
oka med sju procent under innevarande ar.
Tidigare hade de rdknat med en femprocentig
uppgéng, men skrev alltsa upp prognosen i
borjan av aret.

Aven 2012 riknar branschen med fortsatta
okningar, och férutspar en uppgéng om fyra
procent.

Den stora delen av 6kningen star bostads-

Atlas Copcos nyaborrigg FlexiROC T15 har
redan genererat positiv feedback fran Cramos
kunder, beréttar Jonas Forssén. "

byggandet for. Dér 6kar investeringarna med
hela tolv procent i &r.

— Men vi ser ocksa en hel del infrastruk-
tursatsningar, framfor allt kring storstdderna,
sdger Johan Svedlund.

Inte minst i Stockholm é&r det tydligt,
dar arbeten som Norra ldnken, Citybanan,
Tvidrbanan och E18 Hjulsta-Kista kommer
att kréva stor maskintillgang under ett antal
ar framover. Nésta ar ska dven Forbifart
Stockholm boérja anlédggas, och det arbetet
berdknas paga minst atta ar. Har finns ockséa
en del omfattande byggprojekt, som det nya
Karolinska institutet.

MEN DET AR INTE ett fenomen som &r
isolerat till storstdderna. Géran Olofsson pa
Ramirent ansvarar for uthyrningen av an-
laggningsmaskiner i den stora regionen fran
Gaévle och norrut.

— Det gér uppat hela tiden, bade for att

"DET GALLER ATT HA INVESTERAT | RATT MASKINER
OCH DET BLIR ALLT VIKTIGARE MED ETT MILJOTANK"

Goran Olofsson, Ramirent

4

industrin satsar och for att det dyker
upp nya infrastrukturprojekt, sdger
Goran Olofsson.

Han haller med om att det dr fram-
for allt under det senaste halvaret
som det har varit en extra tydlig
uppgéng.

— Men dven om det finns en stor
marknad sa ska man ju alltid vara
medveten om att vi har konkurren-
ter. Det géller att ha investerat i rétt
maskiner och det blir allt viktigare
med ett miljotank.

En véxande marknad brukar alltid
locka till sig fler aktorer, som vill ha
en del av kakan. Men Goran Olofs-
son tycker att det dnnu inte har varit
néagon tillstrémning av nya konkurrenter.

— Man kan ju ténka sig att det skulle kunna
komma foretag som &r stora i andra lénder,

men det har varit ritt lugnt pd den fronten.

| ANDRA DELEN AV LANDET finns Johnny
Svensson pa Hyrman. Han arbetar framst

mot en marknad i Skane och delar av Hal-
land, och ser lika ljust som de andra pa det

Johan Svedluﬁd

W

nuvarande ldget i branschen. Han ar
emellertid overtygad om att det snart
kommer att dyka upp nya aktdrer som
g0r marknaden “mer turbulent”.

— Fram till nu har det varit en rétt
stabil situation, men jag dr séker pa
att det kommer att forédndras. For var
del kan man ténka sig att det kommer
att innebdra att prisbilden blir simre
och att kundlojaliteten minskar.

Just férdndringar i lojaliteten &r
négot som han redan har mérkt av.

— Jag har varit i branschen i 26
ar, och tidigare kunde man umgas
med en kund, skaka hand och sa

Goran Olofsson  yar man kompisar. Sedan “irvdes”

kontakterna, sa att &ven om négon

slutade hos kundforetaget sa fanns man kvar
i ’systemet”.

Sé fungerar det alltsd inte ldngre, menar
Johnny Svensson. Dock dr kontakterna
i byggbranschen lika viktiga, men det dr
manga ganger sa att de far jobba hardare for
att halla relationerna vid liv — i takt med att
allt fler kommer med lockande erbjudanden.

Aven Johan Ehk p4 Tidermans anser att de

Visste du att...

... Den svenska uthyrningsbranschen
omsatter cirka atta miljarder kronor.

... och omfattar cirka 150 féretag med
business to business-kunder.

... samt har tillsammans omkring 400
depaer runt om i landet.

personliga relationerna &r “nyckeln” till att
lyckas i branschen — inte minst forstds nir
konjunkturen sa smaningom véinder.

— Men sedan snart ett &r har det varit en
tydligt 6kad efterfragan, och jag ér sdker pa
att vi fortfarande har ett hack kvar innan vi
nar den hogsta nivan av den hér konjunktur-
toppen.

HANS PROGNOS ir att 2013 kommer att
vara det bésta aret, &tminstone nér det géller
bostadsbyggande, och att det darefter kom-
mer att vara nagra ar med en stabil och hog
efterfragan.

— For vér del innebdr det att vi ser till att
investera intensivt i maskiner just nu. Vi satte
investeringsrekord forra éret, och i ar kom-
mer vi att hamna dnnu hogre. Pa det sittet
kan vi mota efterfragan pa ratt sitt.

For daven om man har goda relationer bland
bestéllarna, sa klarar man sig givetvis inte
utan maskiner med god kvalitet, konstaterar
Johan Ehk.

— Atlas Copco och Dynapac ér en av vara
storsta leverantorer, och de ligger i framkant
tack vare rétt profilering och bra produkter. B




Tunga nyheter pa
het rekordmassa

Fler utstallare an nagonsin. Fler besdkare an nagonsin. Och allt

toppat med ett stralande solsken. MaskinExpo 2011 blev precis
den fest som branschen hade hoppats pa.

TEXT JULIA FLODKVIST FOTO OCH ILLUSTRATION RYNO QUANTZ

AR MASKINEXPO 2011 slog upp
sina portar i slutet av maj var
forvantningarna hogt stillda.
Forra arets méssa hade slagit alla
rekord, och fragan var given: Skulle succén
frén 2010 ga att Svertrdffa i ar?
Svaret blev ett rungande ja.
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Under tre dagar besokte 6ver 32 000
personer méssan, mycket for att kolla in vad
de 578 utstéllarna hade att bjuda pa i form av
branschnyheter, demonstrationer och prov-
korningar. Det var ett hirligt dieseldoftande
kaos dar mullrande maskiner samsades med
barnvagnar, och afférspratet blandades med

Marcus Leli, Atlas Copco, David Fransson, DF
Spréngteknik och Hans Larsson, Atlas Copco.

skvaller i féorsommarsolen. I Atlas Copco och
Dynapacs gemensamma monter presentera-
des flera produktnyheter (se separat text till
hoger). Dessutom bjods besdkarna pa After
Expo med trubadur, rundpingisturnering och
skont héng i loungemdoblerna pa terrassen.

— MaskinExpo &r en viktig arena nér vi visar

upp vara produktnyheter, samtidigt som det &r
en avspand motesplats for att knyta kontakter,
sdger Markku Terdsvasara, vd pa Atlas Copco
CMT Sweden.

Det hér var sista dret som MaskinExpo
arrangerades pa Barkarby flygfilt. Nasta
ars massa hélls pad Skepptuna, en arton hals
golfbana pa 63 hektar — 50 procent storre dn
massomradet i Barkarby.
Det nya médssomradet dr
dopt till Stockholm Outdoor
Exhibition Area, Stoxa, och
kommer att 4gas av Maskin-
Expo.

— Vi dr véldigt glada att vi
kommer att &ga omradet. Det
gOr att vi kan géra perma-
nenta etableringar av till exempel elkablar,
sdger Carina Tegelberg pa MaskinExpo.

— Pa sikt har vi planer pa att arrangera fler
miéssor pa omradet, eller att hyra ut det till andra
massor. Men just nu ligger fokus pa att fa ord-
ning pa det nya omradet till MaskinExpo 2012. &

Carina Tegelberg

Nyheter pa miissan

1. Varldens forsta avgasfria asfaltsvilt
Dynapac presenterade den forsta helt bat-
teridrivna vélten i sitt slag, konceptvalten
CC900E. Nagra av fordelarna ar att den ar
avgasfri, mycket tyst och har samma pack-
ningsprestanda som den dieseldrivna motsva-
righeten Dynapac CC900. Dubbla elektriska
drivmotorer sakerstaller en skonsam och jamn
gang som tillsammans med elektriska vibra-
tionsmotorer genererar hogkvalitativa pack-
ningsresultat. Elvalten CC90O0E klarar en hel
dags normalt arbete pa en laddning och kan
enkelt laddas upp igen 6ver natten. Dynapac
CC900E har &nnu inte satts i serieproduktion.
Under varen utvarderas valten av kunder i félt.

2. En ny serie asfaltslidggare

Dynapac SD2500W ar en medlem i den nya
serien asfaltsléggare som utvecklats med
ergonomi, produktivitet och miljo i fokus.
SD2500W ar kompakt vilket tillsammans med
den nyutvecklade framhjulsdrivningen gor
den mycket lattmandvrerad. For operatéren
har flera forbattringar sasom forskjutbar
forarplattform for ytterligare forbattrad sikt,
lagre ljudniva, lattillgdngliga reglage samt
férenklad serviceatkomst, bidragit till att skapa
en bekvam och séker arbetsmiljo.

3. Solgula packare

Dynapacs sortiment av ldtta packnings- och
betongutrustningar har som det tidigare
skrivits om i BITZ bytt namn till Atlas Copco.
Pa MaskinExpo var det premiar for den nya
kostymen, och raderna med vibrationsplattor
lyste vackert gula i solen. Forséljnings- och
serviceorganisationen for de berdrda produk-
terna ingar i Atlas Copco CMT Sweden AB och
som kund behaller man samma kontaktperso-
ner som tidigare.

Fotnot: Pa méssan presenterades dven nya
SmartROC T35 och Edge som du kan ldsa mer
om pa sidorna 3 samt 6-7
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Han scitter svensk

geoenergi pd kartan

i TEXT PETERWIKLUND FOTO ANDRE DE LOISTED

E FLESTA HAR UPPLEVT hur en
klipphill kan virma under sena
sommarkviéllar, langt efter att
solen givit upp. Trots att luften
langsamt blir allt svalare haller sig klippan
varm dven in pa nattens smatimmar. Det ar
i ett exempel pa grundprincipen for geoenergi
i —att det finns en troghet i marken nér det
géller att dndra temperaturen. Det gor i sin
tur att man kan utnyttja en bergsmassa till att
lagra virme eller kyla.

Geoenergi r ett samlingsnamn for just

bergvarme, jordvirme, sjovdrme och annan
: energilagring i marken.

Johan Barth ar vd for organisationen
Geotec, en branschorganisation for landets
i borrentreprendrer. Ett av deras syften ar att
utbilda medlemmarna i till exempel juridik
och nya forutsittningar kring installationer.
Ett annat &r att bedriva opinionsarbete for att
stidrka geoenergins stéllning.

— Jag har inget emot vare sig vindkraft eller
fjérrvdrme. Det dr energiformer som har klara
fordelar. Men det har ocksa geoenergi — som
tyvérr alltfor ofta inte 4r med i diskussionerna.

For att sprida kunskapen har han genom
aren skrivit en radda debattartiklar for att

. Johan Barth

Alder: 40 ar.

: Yrke: Vd Geotec, Svenska Borrentreprencrers
i Branschorganisation.

Bakgrund: Geolog (Lunds universitet), hydro-
geolog, afféarsomradeschef pa Malmberg.

¢ Familj: Gift och tre bamn, 2, 5 och 7 &r.

i Bor: Stora Réby, pa cykelavstand fran Lunds

i centrum.

i Uppvarmning: Geoenergi saklart!

i Pa fritiden: Star i garaget - ett veteranflygplan
¢ fr&n 1944 som renoveras.
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Johan Barth pa Geotec anser att markburen energi har en
stor potential, och att debattera om miljé och férnybar energi har
blivit ndgot av hans kall. Men alla delar inte hans entusiasm.

belysa dessa missforhallanden. Nu senast, i
borjan av maj, kunde man lésa hans asikter i
Upsala Nya Tidning.

— Uppsala kommun ér ett typiskt exempel
pa hur man agerar for att faktiskt hindra fore-
tag och fastighetsdgare att satsa pa geoenergi.
De vill i stéllet gynna fjarrvirmen — och
didrmed forhindra
konkurrens och

Barth.

Han hamnade i
branschen via geolo-
giutbildning i Lund,
och borjade med att arbeta som konsult.

— Min inriktning var olika slags "vat-
tenfragor”, som regel i kombination med
borrning. Efter ett tag blev jag vdrvad av ett
borrforetag, och fick pé det sittet kontakten
med Geotec.

SEDAN DRYGT FYRA AR iir han alltsa vd for
organisationen — och att han stortrivs visas inte
minst av det sprudlande starka engagemanget.

—Ja, det hir ar tveklost det roligaste jag
gjort — och mycket mer varierande &n jag
nagonsin kunnat tinka mig.

Det dr en véixande efterfragan pa de
svenska borrningsforetagens tjénster. For
ndgra ar sedan omsatte branschen omkring
tva miljarder kronor, och nu har den 6kat med
300 miljoner kronor. Men det finns potential
for betydligt mer, menar han.

— Sjélvklart dr vara medlemmar intresse-
rade av att det satsas mer pa geoenergi — det
dr ju deras levebrod. Men det finns andra
anledningar for sddana satsningar, eftersom
det dr ett fornybart energislag.

Han konstaterar att geoenergin skulle
kunna gora stor nytta nér det géller att
komma ndrmre det nationella malet om att 50
procent av energiforbrukningen ska besta av
fornybar energi.

— Vér bedémning &r att dagens produktion
av geoenergi motsvarar ungefér tre procent
fornybar energi. Och om drygt tio ar skulle
produktionen mycket vél kunna vara den
dubbla.

Fast ett konkret problem dr att Energimyn-
digheten har valt att inte rdkna med geoenergi
i den officiella statistiken.

— De ér vildigt restriktiva nir det géller att

informera om den

~“JAG RAKNAR TROTS ALLT fornybara geoen-
valfrihet, siger Johan  MIED ATT EFTERFR AGAN
PA GEOENERGI KOMMER
ATT OKA FRAMOVER”

ergin. Det rader en
stor okunskap, och
dér har Geotec en
viktig uppgift att
fylla.

Utover debattartiklarna arrangerar de
darfor regelbundet seminarier for att férdjupa
kunskaperna och skapa en forstaelse kring de
hér fragorna. De ger ocksé ut en egen infor-
mativt inriktad tidning och ser till att fora en
dialog med beslutsfattare pa olika nivéer.

— Vi strévar dessutom efter att vara remiss-
instans i sa manga drenden som mgjligt. Det
ar ett effektivt sétt att utdva paverkan.

Han konstaterar ndjt att &ven om Ener-
gimyndigheten dr aterhallsamma med att
ta in geoenergi i sin statistik, s har de natt
framgang pé andra omraden.

— Nér nu Boverket och SGU anvénder geo-
energi som begrepp, dé kénner jag att vi har
kommit en bra bit.

Nu kommer arbetet fortsdtta med att pa-
verka i forsta hand Energimyndigheten, och
Johan Barth nimner den motsvarande myn-
digheten i Storbritannien som ett exempel pa
hur man kan agera pé annat sétt.

— Deras Environment Agency konstaterar
att geoenergi har potential att sta for minst
30 procent av landets behov av férnybar

energi. | dagsldget har de omkring 10 000
anldggningar, och riknar med att det kan 6ka
till en miljon anldggningar — bland annat
i . med hjélp av ekonomiska bidrag till
] Ly utvecklingsarbete.

. YTTERLIGARE EN VAG att
komma ldngre med utvecklingen
av geoenergin i Sverige &r att
. se till att borrentreprendren har
optimal utrustning att arbeta
. med. Aven hér har Geotec en
uppgift att fylla, beréttar Johan
Barth.
— Vi ser till att regelbundet
initiera diskussioner med véra
medlemmars leverantorer,
for att bade pusha dem och
hjélpa dem att driva produkt-
utveckling at det hall som
passar en okad borrning for
geoenergi.

Atlas Copcos produkter
anvénds flitigt av Geotecs
medlemmar, vilket inte

forvanar Johan Barth.
— Atlas Copco har en hel del
produkter som kan anvindas
for att 6ka 1onsamheten for en
borrentreprendr. De har varit pro-
aktiva i produktutvecklingen, och har
lyckats visa att det gar att kombinera bra
funktion med bra ekonomi for entreprendren.
Han ndmner som exempel Atlas Copcos
sankborrhammare och kompressorer, som har
hog prestanda dven under de ménga ganger
svara forhallanden som en brunnsborrare
tvingas arbeta i.
— Det gér vildigt l4tt att féra en dialog
© kring produktutveckling med Atlas Copco,
sé det kénns lovande for framtiden nér jag
raknar med att efterfragan pa geoenergi-
anldggningar har okat ytterligare. M

w



Posttidning B
RETURADRESS:
Atlas Copco CMT Sweden @ 125 23 Stockholm

aJlé

VILKATRE SAKER KAN DU
INTE VARA UTAN | SOMMAR?

... Leif Bjelm, professor i Georesursteknik,
Lunds Tekniska Hogskola, som i september
inleder en unik satsning tillsammans med flera
andra svenska och utlandska forskare.

Malet ar att 16sa olika geovetenskapliga fragestallningar
l&ngt ner i jorden. Till sin hjélp har de bland annat en speci-
alutvecklad borrigg fran Atlas Copco.

Vad gor ni fram till september?
—Vi héller p& med forberedelser. Dels med olika veten-
skapliga férberedelser och dels med att finna lampliga
lokaler for borriggen CT 20 som vi snart far levererad.
Att fa tillgang till ett komplett system for djup
karnborrning édr ganska ovanligt. Hur stort ar
detta for svensk geoforskning
—Valdigt stort! Jag har just fyllt 65, men det gar inte
att pensionera sig nar man fér sddana har mojligheter.
Likadant ké&nner mina forskarkolleger vid Uppsala och
LEIF BJELM Stockholms universitet, Chalmers, KTH och Lule& Tekniska
A . Hogskola.
ALDER: ,65 o Vad ska borriggen CT 20 anviandas till?
BOR: Skans.,ka syidkusten. — Néasta sommar ska vi borra ett hal pa cirka 2 200
FAMILJ: Gift, tva vuxna barn. meter utanfér Are for att 1ara oss mer om hur bergskedjor
) CHUCEEOERSOIRNELTIERNSICIGINGS  yuppkommer. Vi ska ocksa borra ett cirka 900 meter djupt
Lunds Tekniska Hogskola. hél i sandsten néra Lund, for att l&ra oss mer om majlighe-
AKTUELL: Med borjan i septem- terna till koldioxidlagring. Senare ska vi bland annat borra
ber inleds en rad forskningsprojekt for att forska om geovélrme, malmprosp?ktering,l lagring
via djup kérnborring med av karn_avfall och om mikroorganismer ea st_o_r_a_ d_J_up._

. . Satsningen har ett stort fokus pa miljovanliga
Atlas Copcos borrigg CT 20. Nagot projekt?
som ska gagna bade svensk geo- - Ja, troligen bidrog den dkande miljdmedvetenheten till
vetenskap och teknik. att vi fick anslaget for borriggen och 6vriga kringkostnader.
MOTTO: "Hellre djupt an grunt.” Nu hoppas vi att dven vara ansdkningar om forsknings-
anslag beviljas.
Varfor valde ni en borrigg fran Atlas Copco?
— Helt enkelt for att vi anser att detta ar den béasta
karnborriggen i klassen. Nu ser vi fram emot att langsiktigt
vidareutveckla tekniken tillsammans med Atlas Copco. B

L&ds mer om djupborrnings-
programmet pa www.sddp.se

BITZ
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* www.atlascopco.se ® www.dynapac.se
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OMSLAGSBILD RYNO QUANTZ _

ROGER JOHANSSON
BOHUS BERGS-
SPRANGNING

— Semester, mina barn
och kajakpaddling.

HANNA VON
KNORRING
ATLAS COPCO

- Semester, sol-
skyddsfaktor och grillad
haloumiost.

PETER HILDING
HILDINGS BERG-
SPRANGNING

— Familjen, husvagnen
och mobiltelefonen.

JEANETTE
KARLSSON
DYNAPAC

- Solglasdgon, solkrédm
och rosévin.

ORJAN HAAG
GEAWELLTECH

— Min familj, Silly
Season Hockey och
Grekland.




